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ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ФИНАНСОВЫХ КОЭФФИЦИЕНТОВ В 
УСЛОВИЯХ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКЕ.

Саданбеков Н .К ,науч. рук.: проф. Калманбетова Б.Б.
КГТУ им. И. Раззакова.

Использование финансовых коэффициентов очень актуально в условиях рыночных отношений, так 
как они не требуют сложных расчетов, доступны для многих участников рыночных отношений, наглядно 
показывают состояние предприятия.

Using financial ratios are very important in the conditions o f  market relations, since they do not require 
complex calculations are available for many participants o f  market relations, demonstrate the state o f  the enter
prise.

Как известно анализ финансово- 
хозяйственной деятельности служит базой для 
принятия управленческих решений. Особенно
стью формирования рыночных отношений явля
ется усиление таких факторов как жесткая конку
рентная борьба, технологические изменения, 
компьютеризация обработки экономической ин
формации, непрерывные нововведения в налого
вом законодательстве, изменяющиеся процентные 
ставки и курсы валют на фоне продолжающейся 
инфляции. В этих условиях особенно важен объ
ективный финансовый анализ, который позволяет 
наиболее рационально распределить материаль
ные, трудовые и финансовые ресурсы. А финан
совый анализ важнейший инструмент финансово
го менеджмента и аудита. Практически все участ
ники рыночной экономики применяют методы 
финансового анализа для принятия решений как 
тактического так и стратегических финансовых 
показателей, которые отражают финансовые ре

зультаты деятельности и финансовое состояние 
организации. Оценка бизнеса с помощью коэф
фициентов показывает то состояние дел, которое 
было характерно для прошедшего периода. Ис
пользование финансовых коэффициентов очень 
актуально в условиях рыночных отношений, так 
как они не требуют сложных расчетов, доступны 
для многих участников рыночных отношений, 
наглядно показывают состояние предприятия. 
Эго особенно важно для привлечения инвесторов, 
являющихся воплощением дополнительного ис
точника финансирования. В настоящее время 
насчитывается более 200 финансовых коэффици
ентов, из них используются около 30-40. Все ко
эффициенты можно разделить на пять категорий:

• Коэффициенты краткосрочной платеже
способности или ликвидности.

• Коэффициенты долгосрочной платеже
способности.
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• Коэффициенты деловой активности или
показатели оборачиваемости.

• Коэффициенты прибыльности.
• Коэффициенты рыночной стоимости или

активности.
Финансовый анализ необходимо начи

нать с расчета коэффициентов, которые обычно 
интересуют кредиторов или потенциальных инве
сторов, а именно ликвидности и финансового ры
чага. Их анализ поможет понять, насколько ком
пания соответствует ожиданиям кредиторов и ка
кие у нее возможности по привлечению финанси
рования. Показатели краткосрочной платежеспо
собности или ликвидности применяются для 
оценки способности фирмы выполнять свои крат
косрочные обязательства. Данная группа коэффи
циентов отражает текущие активы и текущие обя
зательства и интересуют в основном краткосроч
ных кредиторов. Любая компания может быть 
ликвидной, то есть иметь возможность своевре
менно погашать свои обязательства или не иметь 
такой возможности, то есть быть не ликвидной. 
Наиболее часто для оценки ликвидности исполь
зуются коэффициенты текущей ликвидности и 
срочной ликвидности.

Коэффициент покрытия показывает, до
статочно ли у предприятия средств, которые мо
гут быть использованы для погашения его теку
щих обязательств. И предполагается, что чем вы
ше коэффициент текущей ликвидности, тем 
надежнее положение кредитора, однако слишком 
высокая текущая ликвидность с точки зрения ме
неджмента и руководителя компании может быть 
признаком недостаточного оперативного управ
ления. Она может сигнализировать о денежных 
средствах, которые без движения находятся на 
счетах, об уровне запасов, который стал излиш
ним по сравнению с потребностями компании, о 
неправильной кредитной политике.

Анализ коэффициента покрытия в ряде 
предприятий в КР показывает, что во многих 
производственных предприятиях часто текущие 
активы 1,5 и 2 раза ниже, чем текущие обязатель
ства, в результате чего предприятия во время не 
могут погашать свои долги, последние способ
ствуют к росту других затрат и многие из них 
приходят к банкротству. Однако оценить и дать 
рекомендации по принятию управленческих ре
шений только лишь на основе коэффициента лик
видности нельзя, желательно эти показатели 
необходимо сопоставить с коэффициентами, ха
рактеризующими зависимость компании от заем
ного капитала (так называемыми коэффициента
ми финансового рычага). Компания может быть 
устойчивой, если ее собственный капитал покры
вает внеоборотные активы и положенную долю 
товарных запасов и недостаточно устойчивой или 
не устойчивой если заемный капитал превышает 
необходимого уровня. Коэффициент долгосроч
ной платежеспособности характеризует степень

защищенности интересов кредиторов, имеющих 
долгосрочные вложения в компанию и отражают 
способность компании погашать долгосрочные 
задолженности. Считается, что для торговых 
компаний соотношение заемного капитала и соб
ственного капитала 2 к 3 близко к нормальному, 
то есть 3 собственный капитал, а 2 заемный. И 
благодаря этому компания развивается не только 
за счет собственных средств, но и с привлечением 
кредитных ресурсов, что позволяет увеличить 
темпы роста бизнеса. В добывающих отраслях 
доля заемного капитала часто в 2, а то 3 раза пре
вышает собственный капитал.

Коэффициент деловой активности или 
оборачиваемости позволяет проанализировать 
насколько эффективно компания использует свои 
активы, иногда эти коэффициенты называют ко
эффициентами использования активов или пока
зателями оборачиваемости. Они должны описы
вать как интенсивно фирма использует свои акти
вы для получения прибыли.

Показателями управления ресурсами яв
ляются коэффициенты оборачиваемости ТМЗ.

Оборачиваемость ТМЗ определяется де
лением выручки на остаток в конце года матери
альных запасов, это говорит о том, сколько сомов 
выручки получено за каждый вложенный в ТМЗ 
сом. Как показывает анализ коэффициент обора
чиваемости выше в торговых предприятиях, чем в 
перерабатывающих или сельскохозяйственных 
отраслях. Если же длительность оборота ТМЗ, де
биторской задолженности выше периода логисти
ческого цикла, то компания не эффективно ведет 
закупочную политику и склады затовариваются, а 
если ниже, то товарного запаса может не хватить 
для поддержания торговли и объем продаж пада- 
ет.Чтобы сделать вывод об эффективного управ
ления оборотными активами необходимо учесть, 
что все показатели взаимосвязаны. Поэтому если 
значение какого либо из них резко отличается от 
нормативного, то и все остальные показатели ста
новятся далекими от нормы и тогда управление 
ресурсами следует считать не эффективным.

Показатели рентабельности в широком 
смысле слова означает доходность, прибыль
ность. Предприятие считается рентабельным если 
результаты от реализации продукции, работ, 
услуг покрывают издержки производства и кроме 
того образуют сумму прибыли достаточную для 
нормального функционирования предприятия. 
Общий смысл показателей рентабельности - 
определение суммы прибыли с одного сома вло
женного капитала. Чтобы понять высокая или 
низкая у компании рентабельность необходимо 
сопоставить ее с показателями других компаний, 
работающих в той же стране, на том же рынке и в 
той же ценовой нише. Рентабельность активов -  
это мера прибыли в долларе актива, то есть какую 
прибыль получает предприятие с каждого сома 
вложенного в активы.
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